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Mepal bestond in 2020 70 jaar en was toen 57 jaar in 

Lochem gevestigd. Vooral die 70 jaar was natuurlijk 

reden om feest te vieren. Helaas gooide corona roet in 

het eten.

Naar Lochem   

Lochem neemt in die ontwikkeling een belangrijke plaats 

in, vooral na 1961, toen oprichter Egon Wolff besloot om 

zijn bedrijf van Den Haag naar Lochem te verplaatsen.  

We hebben ons afgevraagd: “Waarom Lochem?”.

Het was in 1960 nog niet de tijd dat “eigen” industrie 

zich stormenderhand ontwikkelde. Dat kwam pas later, 

vooral in de jaren 70, zoals molenmakersbedrijf Groot 

 Wesseldijk, dat in 1971 naar Lochem kwam. Andere 

 voorbeelden zijn Friesland Campina, waar de fusie pas 

echt op gang kwam na de sluiting van de eerste coöperaties, 

de Cloese en Linde in dat zelfde jaar, en For Farmers, 

met grote fusieontwikkelingen vanaf 1974. Verder noemen 

we Wila, waar in 1985 de stoot werd gegeven tot succes-

volle productspecialisatie en markdiversifi catie, en niet te 

vergeten Loc 7000, vanaf 1983. En zo kunnen we nog wel 

Deze mijlpaal is gelukkig toch niet ongemerkt voor-

bij gegaan, want, met veel researchwerk van Mepals 

 productontwikkelaar Johan Weernink, schreef journalist 

Mark  Zegeling een indrukwekkend boek, 295 pagina’s dik, 

12,5 kg zwaar met iconische beelden en indrukwekkende 

 portretten, onder de titel “Mepal vanzelfsprekend bijzonder”. 

 

Het begin

De Deen Egon Wolff had Mepal in 1949 opgericht als 

Benelux-verkooporganisatie van de persproducten van het 

Deense Rosti, serviesgoed dat heel geschikt was voor grote 

instellingen. Dat ging zo goed dat Wolff, gedwongen door 

de deviezenbeperking, niet zoveel mocht importeren uit 

 Denemarken en het zelf maar moest gaan maken in een 

eigen fabriek in Den Haag.  

Mepal is daarna uitgegroeid tot leverancier van bijna 

tijdloos servies, opbergdozen, lunchboxen, bewaarsets en 

 multifunctionele drinkbekers in kunststof. 

Bij de honderden ontwerpen werd steevast gekeken naar de 

trend achter de mode, of liever nog de trend achter de trend, 

zodat de producten een lang leven te wachten stond. Dat 

lange leven was goed voor het terugverdienen van de dure 

matrijzen.
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De opening van Mepal aan de Kwinkweerd op 4 april 1963.

Om te kijken of nieuwe ontwerpen in de smaak vallen werd het deskun-
dig oordeel gevraagd van de huisvrouw. Dit waren veelal echtgenotes 

van medewerkers. Deze foto dateert uit 1968.
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even doorgaan. Allemaal industriële ontwikkelingen die 

als het ware uit de eigen Lochemse of Achterhoekse koker 

voortkwamen.

Bij Mepal was dat anders. Ze kwam van buiten. Net 

als bijvoorbeeld Simco en Stemin. Zijn ze met dezelfde 

argumenten naar Lochem gekomen? Gedeeltelijk wel. 

In de eerste plaats moest je door de overheid in haar 

industriebeleid min of meer op de mogelijkheden van de 

Achterhoek gewezen worden. En dat werd in de jaren 50 

en 60 volop gedaan. Industriespreiding was een politieke 

zaak geworden. 

In de tweede plaats moest je “van Lochem weten”. Egon 

Wolff was er diverse malen doorheen gekomen, op weg 

naar een van zijn leveranciers, de NKI in Neede.

Verder moest Lochem laten weten dat er aantrekkelijk 

(goedkoop) industrieterrein te koop was. Een bord 

met “industrieterrein te koop. Inlichtingen bij het 

gemeentehuis” deed wonderen. Dat was voor Egon Wolff 

aanleiding om in elk geval bij de gemeente inlichtingen in 

te winnen en offertes te vragen. Natuurlijk ging hij niet 

over een nacht ijs, zodat ook offertes aangevraagd werden 

in de gemeenten Vorden, Ruurlo en Doetinchem.  

Affiniteit met plaats en omgeving was ook een niet 

uit te vlakken factor. Dat zat bij Wolff wel goed, als 

natuurliefhebber en vooral als vlinderliefhebber. Bij 

wandelingen op en rond de Lochemse Berg was hij zoveel 

aangename en boeiende natuur tegengekomen, dat het 

eigenlijk niet meer stuk kon.

Een bord met “Industrieterrein te koop. 
Inlichtingen bij het gemeentehuis” deed 

wonderen.

En de gemeente kon hem ook nog informeren over een 

uitgebreid scholenpakket en culturele voorzieningen 

als schouwburg en openluchttheater, naast een veel-

heid aan verenigingen en andere organisaties, zodat zijn 

medewerkers zich in hun vrije tijd niet hoefden te vervelen. 

De vele kerkgenootschappen, waaronder Jehovagetuigen, 

speelden daarbij voor de medewerkers, die gingen 

verhuizen van Den Haag naar Lochem, ook een grote rol. 

De actieve Lochemse middenstand, met winkels in 

alle soorten en maten waar alles te koop was, was een 

openbaring. Zo konden de gezinnen uit Den Haag zich 

in elk geval niet beklagen over verhuizing naar een 

achterlijke hoek van het land.

Pagina - 25 -

Nel Wolff met van links naar rechts haar dochters Lise, Kirsten en 
Birte in Deense klederdracht verwelkomt de Deense ambassadeur de 
heer W.Eickhoff tijdens de opening op 4 april 1963.

Het fabrieksgebouw werd evenals het huis aan de Heuvelenweg, waar 
de familie Wolff zou gaan wonen, gebouwd door aannemer Van der 
Ploeg. Tweede van links de Heer Wubben, bedrijfsleider bij Mepal, 

geheel rechts Egon Wolff.

Egon bekijkt met zijn drie dochters de vorderingen van de bouw. Egon Wolff met Mepal-servies. Foto voor een reclamefolder in 1967. 



En last but not least, de beschikbaarheid van woningen. 

Dat zou op het moment van verhuizing van Mepal van 

Den Haag naar Lochem nog niet helemaal rond zijn. De 

Haagse medewerkers moesten daarom nog een half jaar 

in hotel “De Endepol” bivakkeren, maar konden net voor 

kerstmis 1962 de beloofde woningen betrekken op de 

Molenbelt. Woningen die door het Bouwfonds Nederlandse 

Gemeenten verhuurd werden om ze na 5 jaar te kunnen 

kopen. Kortom: Lochem had het helemaal. Geen wonder 

dat Egon Wolff koos voor verhuizing naar Lochem. 

Bouwterrein aan het Twentekanaal

Het bouwterrein was ook nog eens een zichtlocatie, naast 

de “stationsbrug” over het Twentekanaal. Buren waren 

Kors en de Twentse Kabelfabriek. 

In 1963 werd Mepal officieel geopend door de Deense 

ambassadeur en burgemeester Beusekamp. Lintje 

doorknippen, een serenade door de Willem Friso Kapel en 

bezichtiging van de fabriek.

Er was ruimte genoeg voor meerdere machines. En dat 

was ook wel nodig want Mepal had zich naast de instel-

lingenmarkt ook geworpen op de zich snel ontwikkelende 

kampeermarkt. In 1967 werd ook nog de exportmarkt 

betreden met de fraaie voorraaddozen, gebaseerd op de 

modulaire, stapelbare dozen in geperst glas, het Kubusge-

schirr, dat al in 1938 door Wilhelm Wagenfeld ontwor-

pen was. Dat voldeed helemaal aan het DNA van Mepal: 

kwaliteitsproducten met een lange levensduur.

  

Gouden toekomst dus? 

Nee, zo gemakkelijk ging het niet. De eigenaren van het 

Deense Rosti, de producenten van het geperste serviesgoed 

van Mepal, wilden met pensioen. Ze dachten een goede koper 

te hebben: Maersk, de Deense internationale scheepsreder. 

Maar bij Maersk werd anders over ondernemen gedacht, 

killer en berekenender, met minder zorg voor de gevolgen 

van hun beslissingen ter plekke. Toen ook nog Egon Wolff 

zijn ‘kindje’ Mepal in 1976 verkocht aan Rosti, kwam ook 

Mepal in die nieuwe bedrijfscultuur terecht. 

Dat betekende dat nieuwbouwplannen in Lochem werden 

gecanceld, omdat Maersk alle productie wilde concen-

treren in Denemarken. Dat was wel zo efficiënt, dus 

goedkoper, vonden ze bij Maersk. Ze zullen best wel gelijk 

hebben gehad. 

Maar productie weg en alleen maar verkoopkantoor en 

voorraadmagazijn in Lochem, aan de Kwinkweerd? Geen 

denken aan, dachten een paar recalcitrante werknemers, 

inclusief de directeur. Er werd in Lochem een soort kloon 

van Mepal opgericht met de naam Coppia. Dat startte in 

1987 met eigen productie, op Aalsvoort 45. 

Geen denken aan, dachten een paar recal-
citrante werknemers, inclusief de directeur.

De scheiding was van korte duur, want toen de Lochemse 

Mepalvestiging in 1990 in vlammen opging en Coppia nog 

geen winst maakte, besloot een Nederlandse ondernemer, 

Roel van Wijk, de merken Rosti en Mepal van de Denen te 

kopen, de productie van de persproducten uit te besteden 

aan Aziatische bedrijven en die van de spuitgietproducten 

aan Nederlandse bedrijven. 

En dat is ook alweer veranderd, omdat nu de productie 

vooral bij diverse fabrieken in Nederland plaats vindt en 

“Lochem” zich bezighoudt met directietaken, ontwerpen, 

voorraadbeheer, distributie, logistiek, verkoop, marketing 

en financiën. Met succes, want de volgende hal staat reeds 

op stapel. 70 jaar mag best gevierd worden.

Bronnen en foto’s
·· �Collectie Mepal en HG. Mepal heeft ter gelegenheid van haar 70 jarig bestaan afgelopen 

december een cassette uitgegeven met de gehele geschiedenis van het bedrijf (1 boek) 

en de collectie (het andere boek). Deze set is intussen ook in het bezit van de HG 

bibliotheek.
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Het huidige assortiment.

Zo zag Mepal-servies er in 1955 uit. 


